分销规则说明

1)平台可以选择是否对销售员的申请进行审核，另外平台可以设置销售员的申请条件，可以设置为无条件（即任意会员都可以申请成为销售员）和历史消费金额门槛（即需要历史消费金额达到设置门槛值才可以申请）。

2)平台可以设置销售员等级，该等级的主要作用是帮助平台区分销售员的分销业务能力，根据销售员历史获得的分销佣金来划分等级。另外平台可以针对分销能力出色的销售员进行线下嘉奖，例如线下打款奖励，增加预存款奖励。

3)平台可以清退销售员，暂时冻结销售员的身份。清退销售员之后，该销售员无法进入自己的小店，无法申请提现，也无法发展新的下级会员。平台可以再度恢复销售员的身份。

4)销售员分享任意链接都会带有身份信息，其他人打开链接并注册成了新用户，两者就形成了上下级的绑定关系，如果下级也申请成为了销售员，又可以再继续发展下级。上下级关系绑定之后，下级购买任何分销商品时，上级销售员都可以获得佣金。这种关系会永久存在，并且不会因为下级打开了另一个销售员的链接而发生改变。

5)平台可以对销售员的上级进行调整，可以将某一个销售员的上级调整成另外一个销售员，但这个销售员必须是一个没有上级的销售员（即这个销售员的上级就是平台）。

6)销售员分享出去的链接，其他人打开若进入到商城首页会显示销售员的小店Logo和名称，销售员也可以在自己的小店关闭首页Logo的显示。

7)因为销售员的下级也可以申请成为销售员继续发展下级，所以这个上下级的关系链是树状无限延伸的，当某个消费者购买了分销商品后，系统会根据平台开启的分销级数，在这个关系链中找到该消费者的上级，由这些上级来获得对应的一/二/三级佣金。需要注意的是，当平台开启了销售员自购分佣，就意味着销售员自己占据了一级佣金，销售员的直接上级只能获得二级佣金。

8)商家在后台添加分销商品时可针对分销商品设置相应的佣金比例；佣金可设级数与平台开启的几级分销有关，并且各级佣金比例之和不能超过平台设置的最高比例。分销佣金由商家承担，平台和商家之间进行结算时，会把分销佣金这个部分扣除。

9)销售员的佣金分为已结算状态及未结算状态，当与销售员建立了上下关系的消费者产生新的分销订单（即订单内含有分销商品）且支付完成后，此时会给销售员计算相应的预计佣金；当该笔订单正常完成并过售后维权期后，该笔佣金会变为已结算状态，并自动进入到销售员账户中；销售员可以对已经结算了的佣金申请提现，可以提现到预存款、微信、支付宝（需要平台开启对应的提现方式）。

10)平台的分销级数的改变和商家推广佣金比例的改动对已生成的订单不产生影响，只会影响后续新生成的订单。
